FAQ – Questions Fréquentes

A qui s’adresse cette offre ?

Le programme JE M’ÉLANCE est destiné aux professionnels de l’accompagnement, autrement dit les coachs et les consultants, qui (re)lancent leur activité à temps plein/partiel et qui ne savent pas comment s’y prendre pour trouver leurs prochains clients, signer plus régulièrement et dépasser les 20 000€ de C.A. sur leur offre d’accompagnement premium.

Ce programme convient parfaitement à des entrepreneurs déjà installés depuis plusieurs années, avec 20 à 60 000€ de chiffre d’affaires. Et ce d’autant plus, si vous souhaitez dépasser les 20 000€ sur votre nouvelle offre d’accompagnement, et ainsi facturer mieux et moins.

Ce programme s’adapte aussi à d’autres expertises, comme à des mentors, des thérapeutes, des formateurs et à d’autres freelances. Exemples de clients déjà accompagnés : RH à temps partagé, Photographe Vidéaste, Community Manager, Assistant administratif, Décorateur intérieur...

Si je démarre tout juste mon activité, le programme JE M’ELANCE est-il adapté ?

Ce programme est fait pour celles et ceux qui ne vivent pas (encore) de leur activité indépendante, peu importe depuis quand ils se sont lancés.

Si vous ne savez pas « quoi faire » comme activité ou que vous n’avez pas du tout lancé votre business et que c’est au stade « d’idée », pas de panique ! C’est mon point fort et dans ce cas, je vous proposerai un accompagnement beaucoup plus personnalisé.

Sachez qu’il m’arrive aussi d’accompagner des professionnels de l’accompagnement avec plusieurs années d’expériences en tant qu’entrepreneurs. Ils ont eu besoin de pivoter leur modèle économique et leurs offres. Ce programme fut aussi parfaitement adapté.

Si je cible une clientèle Particulier/Entreprise, le programme JE M’ELANCE est-il adapté ?
 
Oui, j’ai conçu et développé le programme JE M’ÉLANCE pour vous aider à cibler ces deux types clientèles (BtoC, BtoB). Cependant, je ne serai pas la bonne personne si votre métier est spécialisé dans l’un de ces secteurs : artisanat, BTP, agro-alimentaire, jardiniers/paysagistes, services à la personne, commerces etc. Dans ce cas, je vous réorienterai vers quelqu’un de plus adapté.

Si j'ai déjà une offre, est-ce adapté pour moi ?

C’est parfaitement adapté pour vous si jusqu’à maintenant vous n’arrivez pas à la vendre (ou pas bien) et que vous êtes prêt.e à la remettre en question, à l’améliorer et la rendre plus claire, plus percutante aux yeux de vos clients. 

D’anciens clients m’ont sollicité également pour en lancer une deuxième, parfois même différente de leur activité principale.

Quand est-ce que je peux commencer ?

Il n’y a pas de date de démarrage précise. L’accompagnement démarre quand vous êtes prêt.e à me rejoindre et que je sois disponible ! En effet, je préfère accompagner 3 entrepreneurs par trimestre pour vous apporter toute mon attention, car en parallèle j’ai d’autres prestations. Il n’y a pas de liste d’attente, à ce jour.
Une fois le paiement effectué, vous recevez directement l’accès à la plateforme de travail et un lien pour notre première séance pour démarrer immédiatement !

Combien de temps de travail dois-je prévoir ?

Il faut prévoir au moins 4h par semaine pour préparer efficacement nos rendez-vous et réaliser les exercices et les actions vus ensemble. Si vous avez plus de temps devant vous, c’est super !

Si vous rejoignez mon accompagnement, j’attends de vous que vous soyez prêt.e à vous investir. Je vous inviterai à la réflexion, à l’expérimentation et au passage à l’action pour obtenir rapidement vos premiers rendez-vous et vos premières ventes.

Mes anciens clients qui ont réussi leurs objectifs de ventes n’ont pas attendu sagement que les clients arrivent comme par magie. Ils ont été pro-actifs et quelque part, c’est ce qui est attendu d’un.e. entrepreneur.e. Entreprenez !

Quel est le tarif ?

Le tarif du programme JE M’ELANCE est de 3700€ TTC (soit 3 083,33€ HT). 
Comme je sais que l'aspect financier peut parfois créer des inquiétudes, j'ai prévu des options de paiement flexibles pour vous accompagner :
· Paiement en 1 fois : Payez dès la signature et avancez sereinement.
· Paiement en 3 fois : 1 233,33€ par mois, prélevés le 5 de chaque mois.
· Paiement en plusieurs fois avec acompte : 1 850€ à la signature du devis, suivi de 6 mensualités de 308,33€, prélevées le 5 de chaque mois.
Choisissez l’option qui vous convient ! Mon souhait, c’est que vous puissiez vous engager pleinement dans cet accompagnement. Prévoyez au moins 4 heures par semaine pour avancer efficacement.
Tout est pensé pour que vous vous sentiez bien tout au long de notre collaboration, sans jamais perdre de vue votre but : faire avancer votre activité en générant des opportunités d’affaires de manière prévisible et régulière.
A noter, un paiement en plusieurs fois vous engage. 
Si les paiements venaient à ne pas être perçus, les bénéfices de l’accompagnement vous seraient suspendus temporairement, et les paiements feront l’objet de relances et d’une procédure de mise en recouvrement.

Des résultats sont-ils garantis ?

Je vous garantis que si vous appliquez scrupuleusement tout ce que je vous partage dans cet accompagnement, vos actions vont porter leurs fruits !

Mes méthodes sont simples et accessibles à tous. Elles ont fait leurs preuves (pour moi et mes clients) mais pour le reste, vous êtes la seule personne qui peut garantir des résultats. Mon crédo : « Passe chaque semaine à l’action, ajuste et réitère, et tu verras : ce serait déraisonnable que tu n’es pas de résultats ! ».

Mes clients facturent en moyenne entre 15 000€ et 16 000€ pendant qu’on est en train d’appliquer la méthodo. Certains facturent et encaissent plus, et d’autres moins. Peu de programmes assurent de tels résultats !

Ceci dit si, à la fin des 7 mois, vous n’avez pas atteint l’objectif de générer des opportunités (càd : un échange qualifié, un RDV qualifié, un devis, une vente) auprès d’au moins 25 prospects qualifiés (tièdes et chauds), je continue de vous accompagner jusqu’à ce que vous y parveniez à raison de deux appels de 30 min par mois, pendant max 3 mois. Je suis généreuse mais surtout, je suis derrière vous !

Mon souhait, c’est que vous devenez autonome à chacune des étapes du parcours d’achat. Je considère par « opportunités » des conversations qualifiées avec des prospects, des rendez-vous découvertes, des rendez-vous de proposition et des relances qualifiées planifiées.

C’est pourquoi, je vous appuie en appels « Fast Coaching » pendant 16 semaines, soit 4 mois sur les 7 mois d’appui. A votre demande, nous pourrons planifier ces visios pour débloquer vos obstacles et augmenter vos ventes. 

La plupart de mes clients m’en sollicitent beaucoup, notamment en opérationnel. 
Ensemble à 2 esprits et 4 mains, nous (re)lançons des conversations auprès de leurs prospects.
Mais aussi en coaching pur pour dépasser les doutes, la peur de manquer d’argent, la peur de déranger et de paraître insistant, la déception face à des refus. Ce qui fait partie du chemin.

S’il y a bien une compétence à ne surtout pas refuser de développer en étant à votre compte, c’est la vente. Elle vous rendra autonome et capable de rebondir dans n’importe quelle circonstance de votre vie.

C’est pourquoi, il n’y a aucune raison que JE M’ELANCE ne vous aide pas à réussir le lancement de votre offre. J’y crois à 100% !
